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EUROWIN ELECTRODOMESTICOS, un software sectorial que incorpora EUROWIN
ESTANDAR, una completa Gestion Integrada que aporta altas prestaciones y la
Ultima tecnologia al programa.

- Articulo: caracteristicas, canon, costes, etc.
- Estado de la mercancia.

- Generacién automdtica de pedidos de compra a partir de
pedidos de venta.

- Generacién automdtica de albaranes de venta.

- Contabilidad.

- Gestién de rappels de venta.

- Compras. )
I e et e _ Ventas - Mdltiples descuentos y rappels en la compra.
- Presupuestos - Incidencias de los proveedores.
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- Etc. - Tarifas de proveedores.
sistema de compras - Punto de Venta: tickets, arqueos.
(aplicacién de numerosos - Enlace a tiempo real con plataforma — grupo de compras
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DISPONIBLE EN 8 T 6
sol PANTALLA MANTENIMIENTO DE ARTICULOS
(1) Descuentos de oferta entre fechas. (5)  Descuentos especificos de familias dentro la marca. (9) Estadistica compra/venta del articulo .
(2) Ofertas de compra vigentes. (6)  Descuentos especificos del articulo dentro de la marca. (10) Precio cesion-D1-D2-D3-Financiero-Aval.
(3) Historico de ofertas de compra. (7) % global de todos los descuentos implicados. (11) Precio bruto de compra.
(4)  Mdrgenes sobre venta del articulo. (8)  Caractersticas especificas del articulo. (12) Busqueda y mantenimiento de tarifas de venta.
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EUROWIN ELECTRODOMESTICOS incorpora todos los médulos y las mds avanzadas técnicas GESTION DE RAPPELS DE VENTA
de EUROWIN, Ofredendo Gdemés Ius SigUienTeS eSPECiﬁCCICiOHBS: En cada cliente, el usuario podrd definir los diferentes tipos de rdpeles a aplicar segun la

agrupacién que deseemos establecer (General, por articulo, por familia o por marca). Estos

- Posibilidad de definir un abanico de caracteristicas de los articulos por familia, organizdndolas por grupos, por lo que en cada articulo rapeles se pueden determinar fanto en escalado como de forma lineal

escogeremos aquella o aquellas caracteristicas inherentes a cada uno, las cuales se informardn en muchos de los listados de articulos. Desde la misma pantalla se puede acceder a la generacién automdtica de los albaranes de

abono correspondientes a los rdpeles. Mediante esta opcién el programa nos permite controlar,

qué meses ya estdn liquidados, qué meses tiene algo pendiente de liquidar y los que todavia

no estdn liquidados. Otra informacién que brinda estd opcién es el control de los albaranes

- Posibilidad de detallar una informacién del articulo que aparecerd en los generados en anteriores liquidaciones con navegacién al documento en concreto.
movimientos de compras y ventas.

- Ademds de conocer exactamente el stock de cada articulo, podremos distinguir
cudntas unidades tenemos como disponibles y cuéntas como reservadas.

- Agilidad en el alta de articulos, con el botén duplicar.

- Posibilidad de vender un grupo de articulos como un conjunto.

GESTION DE COMPRAS

- Tratamiento de los articulos que lleven cdnon asociado en cumplimiento

de la ley de propiedad intelectual, tanto en la compra como en la venta.
- Permite negociar mdltiples descuentos (hasta un maximo de ocho descuentos y rappels en factura) con los proveedores para llegar al precio

- Tratamiento de los articulos con punto verde. neto de compra e introducirlos en el pedido y albardn de compra.
- Costes del articulo en sus distintas vertientes, atendiendo a la imputacién - Permite asignar un pedido de compra o alguna de las lineas de pedido para un cliente determinado, generando automdticamente un pedido de venta.
de los distintos descuentos de compra y rappels en el coste final del arficulo. - En la recepcién de los pedidos de compra enlazados con algin/os pedido/s de venta, permite realizar directamente los albaranes de venta
PANTALLA DE RAPPELS de aquella mercancia recibida.

- Control exacto de las incidencias de los proveedores transcurridas entre la mercancia servida y la realmente facturada, asi como las diferencias
en los descuentos pactados.

GESTION DE VENTAS - Gestién de ofertas de proveedores, entre fechas y con unos descuentos distintos a los vigentes.

- Control de mercancia en el pedido de venta en sus distintos estados: RE (reservado, si detecta, que existe stock disponible); PE (pendiente
de recibir y se genera un pedido de compra automdtico); EN (en preparacién en el almacén); AL (albardn de venta); FA (en factura). GEST'(’)N DE RAPPELS DE PROVEEDORES

- Generacién automdtica de pedidos de compra a partir de los pedidos de venta de articulos que no dispongan de stock. Posibilidad de

realizarlos con un nimero de unidades de embalaje, segin lo sirva el proveedor. L, . . ] " .
Definicién de los rappels de compra que vienen en la factura y los podremos insertar en el articulo, la familia o marca, predominando el de

- Conexion directa desde el pedido de venta al pedido/s de compra enlazado/s. articulo sobre el de la familia y éste sobre el de marca.

- Posibilidad de realizar entregas a cuenta de un cliente en concreto, de forma que en el primer pedido o albardn de venta tenga en cuenta
la entrega. Conexién directa con el asiento contable que se ha generado.

- Desde los pedidos de venta se pueden generar automdticamente los albaranes de venta, siguiendo los distintos pasos de preparacién y fransporte
de la mercancia: posibilidad de servir la mercancia a un cliente final con distinta direccién de envio del cliente habitual o tienda, posibilidad
de listar aquellos articulos que deberdn preparar los distintos mozos de almacén, posibilidad de listar los distintos pedidos de los distintos
transportistas segun las rutas, zonas y orden asignadas. Navegacién hacia cada uno de los pedidos de venta existentes en la acotacién escogida.

- Control de los albaranes de venta que trataremos como facturables y aquellos que todavia no deseamos facturar, para evitar problemas
de abonos.

- Vendedor/Representante: posibilidad de
asignar un vendedor para cada pedido de
venta y un representante para los articulos

del pedido, a efectos de comisiones para 8 1
ambos. A los representantes les asignamos
los arficulos de una o varias marcas en concreto
que son las que representan.
PANTALLA GENERADOR AUTOMATICO DE ALBARANES DE VENTA
(1) Cambio de estado de la mercancia / Navegacién al pedido.
(2) Busqueda y mantenimiento de transportistas.
(3) Genera los albaranes de venta dentro de la acotacion. 2
(4) Realiza proceso para lineas con fransporista. Rappels de proveedores fuera factura: podremos definir varios rappels de proveedores fuera
(5) Imprime Iis‘rudo de urtifulos por mozoyfumbiu ¢l estado de RE a EN. factura en un porcentaje o importe fijo y en forma de escalado. Para cada rappel podremos
(6) Imprime listodo de pedidos por fransporfista 7 controlar el importe que vamos facturando al proveedor, asi como el importe que le vamos
(7) Imprime listado de dlientes con diferente direccion de envio. cobrando
(8) Ver datos cliente final. 6 .
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